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Leasing okiem prawnika

Laikasz Bak

Charakter prawny UMowy
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leasingu

L easing 1o najpopulamigjszy .
5p0sdb finansowania ’ ' '
zakupu maszyn legnyeh, !
Przyirzyimy mu sie ¥
dokiadnig) / I

#72% potykam sie w swojej adwo- |
"%, kackiej praktyce z sytuacjami, ' 3’
N¥ 7 ktorych wynika, ze pomimo I

rozpowszechnienia si¢ finansowania
zakupu maszyn w formie leasingu, jego
podstawowe zasady bywaja niezrozu-
miate dla whascicieli zuli.

Warto przy tym zauwazy¢, ze mamy
obecnie do czynienia z rozkwitem han-
dlu maszynami lesnymi, ktorych astro-
nomiczne ceny naturalnie napedzaja

Okiem specjalistow
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koniunkture takze na dogodne formy
finansowania. Przyda si¢ zatem wiedzie¢
0 umowie leasingu nieco wigcej.

Swiadomy zakup
Umowg leasingu zawierajg dwie strony:
finansujacy — firma leasingowa oraz

korzystajacy — w naszym przypadku
firma lesna. Wspotpraca polega na tym,
ze finansujacy nabywa oznaczong rzecz,

dla przyktadu — harwester, a nastgpnie
umozliwia jej uzywanie przez firme lesna
W zamian za comiesi¢czne wynagrodze-
nie (raty leasingowe).

Marek Smal, Xleasing: Leasing maszyn lesnych wymaga
fachowej wiedzy w zakresie branzy, m.in. eksploatacji sprzetu.
Okoto 80% zaktaddw ustug lesnych to firmy rodzinne. Ksiego-
woscig zajmuije sie zona lub cdrka, wiasciciel nadzoruje pozy-
skanie i zrywke, synowie zazwyczaj przejmuja role brygadzistow.
Czesto wiasciciel ma diuga tradycje pracy w lesie i zazwyczaj
posiada wiele umiejetnosci (zrywka, ciecie, obstuga maszyn
i prace serwisowe). Dzigki takiemu modelowi prowadzenia firmy
przedsiebiorcy lesni to ludzie bardzo relacyjni, gdzie olbrzymie
znaczenie ma zaufanie i doswiadczenie. Przez pierwsze 2 lata
pracy naprawde cigzko byto sie nam przebic do szerszej grupy
klientdw, nie majac duzej grupy polecajgcych. Dzis branza
leSna coraz mniej boi sig leasingu i siega po sprawdzone roz-
wigzania z zachodu, gdzie maszyne uzywa si¢ od 4 do 6 lat,
PO Czym wymienia sie na nowszg. Coraz popularniejszy jest

leasing duzych maszyn lesnych bez wptaty oraz na okres 6 lat.
W zesztym roku zdecydowanie eksplodowat import maszyn
lesnych z zagranicy (Szwecja, Finlandia, Estonia, Niemcy), dzigki
czemu klienci chetnigj leasinguja lepsze jakosciowo maszyny.
Odchodzi sie w tej chwili od zakupu zestawdw matych przyczep
oraz ciggnikdw na rzecz forwarderéw. Coraz popularniejszy
robi sie leasing matych harwesterow trzebiezowych, ktére
w naturalnym cyklu majg zastgpic pilarzy.

Joanna Jankowska, WB Leasing: Jeszcze do niedawna
firmy leasingowe najchetnigj finansowaly pojazdy oraz maszyny
tatwo zbywalne. Dzi$ czes$¢ firm coraz chetnigj siega po sprzet
bardziej specjalistyczny, w tym réwniez ten dla branzy lesnej.
Procedury uzyskania leasingu staja sie coraz bardziej przyja-
zne, a czesto wrecz uproszczone do minimum. Jeszcze kilka
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Juz w tym miejscu zwracam uwage
na nastgpujacg kwestie. Finansujacy
nie odpowiada wobec korzystajacego
za przydatno$¢ rzeczy do umowionego
uzytku. Wynika to wprost z kodeksu
cywilnego.

Umowy leasingu dodatkowo w dos¢
precyzyjny i obszerny sposob wytaczaja
jakakolwiek odpowiedzialno$¢ firmy
leasingowej za stan maszyny. Jest to
szczegolnie istotne w przypadku naby-
wania uzywanych harwesteréw. Klient
wybiera jaki sprzet ma dla niego zaku-
pi¢ firma leasingowa i tylko on za swoj
wybor poniesie konsekwencje.

Tym staranniej warto sprawdzi¢ maszy-
n¢ zanim zdecydujemy si¢ na jej nabycie
w formie leasingu.

Umowa leasingu

Umowa leasingu musi by¢ zawar-
ta w formie pisemnej. Zachgcam do
whnikliwej lektury ogélnych warunkow
umow majacych najczesciej forme re-
gulaminéw lub wyodrebnionych do-
kumentow.

Odbior harwestera od dealera nastapi
po uprzednim uiszczeniu optaty wstep-
nej. Przed podpisaniem umowy warto
dobrze przemyslec¢ zakup, bowiem za-
niechanie optacenia pierwszej faktury
skonczy si¢ odstapieniem od umowy
przez leasingodawce 1 obcigzeniem su-
rowa kara umowna.

Moment odbioru maszyny jest bardzo
wazny. Od tej chwili ryzyko zwigzane
z przypadkowg utratg lub uszkodze-
niem przechodzi na korzystajacego,
czyli whasciciela zula. Staje si¢ on fak-

tycznie jedyng osoba odpowiedzialng
za sprzet.

Wazne ubezpieczenie

Klient firmy leasingowej ma prawo ko-
rzystania z harwestera i czerpania z nie-
go pozytkow, nie stajac si¢ jednoczesnie
jego wlascicielem. Na co dzien ta sub-
telna réznica pomiedzy wiasnoscia a le-
asingiem jest w zasadzie nieodczuwalna.
Tym bardziej, ze na barkach uzytkow-
nika spoczywa obowigzek utrzymania
maszyny w nalezytym stanie.

W tym miejscu ponownie wré¢my do
regulamindw. Zwykle znajduja sie tam za-
pisy, z ktorych wynika, Ze sprzet musi by¢
serwisowany zgodnie z instrukcja produ-
centa, wylgcznie przez wykwalifikowa-
nych fachowcow, a nadto bezwzglednie
podlega¢ wszystkim inspekcjom wyma-
ganym przez przepisy prawa.

Roéznicg pomigdzy wlasnoscia a le-
asingiem wida¢ jak w soczewce jezeli
sprobujemy ustali¢ kto sposrod dwoch
stron umowy ponosi ryzyko gospodarcze
utraty harwestera. Takie ryzyko spoczy-
wa na korzystajgcym.

W przypadku, gdy maszyna ulegnie
bezpowrotnemu uszkodzeniu, umowa le-
asingu wygasnie. To nie oznacza jednak
konca wspotpracy z firmg leasingows.
Bedzie ona bowiem oczekiwata wypta-
cenia jej wszystkich przewidzianych
w umowie, a nie zaptaconych dotychczas
rat leasingowych. Oczywiscie moze si¢
zdarzy¢, ze ten cigzar finansowy wez-
mie na siebie ubezpieczyciel. Niestety,
konsekwencje odmowy wyptaty ubez-
pieczenia lub zbyt niskiego oszacowania

ICErhl-l Okiem prawnika

sumy ubezpieczenia dotkng firmg lesna.
Roéznice doptaci bowiem wiasnie zul.
Leasingodawca nie musi bra¢ na siebie
jakiejkolwiek odpowiedzialnosci za brak
mozliwosci uzyskania odszkodowania
w catosci lub w czesci. Rozstrzygnie-
cie pretensji wzgledem towarzystwa
ubezpieczeniowego bedzie wymagato
aktywnosci, w tym sadowej, tylko i wy-
tacznie samego korzystajacego.

Rozwigzanie umowy
Podobne konsekwencje spotkaja whasci-
ciela firmy lesnej w przypadku wypowie-
dzenia umowy przez firme leasingowa
z winy korzystajacego. Finansujacy
zazada od dotychczasowego uzytkow-
nika harwestera zaptaty wszystkich nie
pokrytych dotychczas rat leasingowych.
Zobowigzanie bedzie pomniejszone
o cene uzyskang ze sprzedazy zwroco-
nego sprzetu. 5—‘5

Lukasz Bak
Adwokat, wspolnik w Kancelarii
Jaskot, Bgk — Adwokaci

Od redakcji: Tym artykutem rozpoczy-
namy cykl publikacji na temat bardzo
popularnej formy finansowania zakupu
maszyn lesnych jaka jest leasing. Jak
wida¢ warto w tym zakresie korzystac
z ustug sprawdzonych i doswiadczonych
firm leasingowych. W kolejnych tek-
stach przyjrzymy si¢ zabezpieczeniom
wymaganym przez firmy leasingowe,
odpowiedzialno$cia za wady sprzetu
i procedurami ich usuwania, wygasnie-
ciem leasingu a takze cesja takich umow.

lat temu gtdwnie finansowany byt zakup starszych maszyn
lesnych. Teraz zauwazalny jest trend zakupu coraz to nowszych
maszyn, bardziej funkcjonalnych oraz mniej awaryjnych. Wzrost
udziatu maszyn nowych jest tez czesto podyktowany wymo-
gami Lasow Paristwowych. Jedno jest pewne, w lasach beda
pracowaly, a w zasadzie juz pracujg, coraz nNowsze maszyny
lesne. Zauwazalny jest rdwniez spadek liczby pilarzy, co sitg
rzeczy przektada sie na wiekszg liczbe maszyn pracujgcych
w lasach. Wszystkie te zmiany przektadajg sie na wzrost dy-
namiki rynku leasingowego w tej branzy. Jednym z czynnikdw
wplywajacych na wzrost sprzedazy i zakupu maszyn lesnych
nowych jak i uzywanych sg tez anomalie pogodowe, jakie maja
miejsce ostatnimi czasy w Polsce. Kolejnym czynnikiem jest
spadajgce bezrobocie w kraju, brak rgk do pracy, a co za tym
idzie wzrost kosztéw utrzymania dobrego pracownika. Ma to

wplyw na coraz czestsze zakupy maszyn lesnych: harwesterdw,
forwarderdw, a takze mulczerdw, sadzarek itp.

Konstanty Rokicki, PKO Leasing: W branzy lesnej
finansujemy najczesciej mate i Srednie firmy rodzinne, dla
ktorych szczegdline znaczenie ma jakos¢ wspdtpracy, dobra
opinia, pewnos¢ i bezpieczenstwo dobranych do wspotpracy
partneréw. W tej branzy klienci bardzo czesto dokonujg zakupu
za gotéwke, tymczasem leasing operacyjny jest alternatywa
pozwalajgca utrzymywac rezerwy finansowe, a raty leasingowe
sg tarczg podatkows i kosztem uzyskania przychodu. Tym,
ktdrzy koniecznie musza by¢ wiascicielem maszyny oferujemy
pozyczki. Mamy bardzo dobrg historie wspotpracy z klientami
z branzy lesnej, dlatego bardzo chetnie udzielamy finansowania,
gdyz jest to bezpieczne.

GAZETALESNA | 42018




Prezentacja

PKO Leasing

Aundrze] Kiim

Finansowanie coraz
popularniejsze

Leasing maszyn | urzgdzen odnotowuje 20 proc, wzrost

Tuks KO Leasing ma w swojej ofercie
Z T\leasing finansowy, operacyjny
i zwrotny. Dostepne sg tez po-
zyczki. Jak podkresla firma, zardéwno
leasing jak 1 pozyczka to doskonata alter-
natywa dla kredytu. Zaletami sg: prosta
procedura, szybka realizacja umowy,
elastyczne warunki i brak koniecznosci
angazowania srodkow wiasnych.

—PKO Leasing, wychodzac naprzeciw
oczekiwaniom klientow, ma w swojej
ofercie procedury uproszczone, dzig-
ki ktorym przy minimum formalnosci
mozemy sfinansowa¢ maszyny lesne
—mowi Konstanty Rokicki, regionalny
dyrektor ds. rynku maszyn i urzadzen
w PKO Leasing. Z oferty mogg skorzy-
sta¢ wszyscy przedsigbiorcy, niezaleznie
od wielkosci prowadzonej dziatalnosci
czy profilu.

Korzystanie z ustug finansowych jest
coraz bardziej popularne, a branza le-
asingowa w segmencie maszyn i urzg-
dzen odnotowuje 20 proc. wzrosty rok
do roku. — W 2018 PKO Leasing bedzie
podtrzymywac ten trend i wspdlnie z do-
stawcami ma w planach przygotowa-
nie ofert specjalnych oraz atrakcyjnych
warunkow finansowania dla klientow,
ktorych przedmiotem sg m.in. maszyny
lesne — mowi Konstanty Rokicki.

Finansowane mogg by¢ zarowno
nowe, jak i uzywane maszyny i urzg-
dzenia. Takze te zakupione za grani-

cg, co w branzy lesnej ma kluczowe
znaczenie. Maszyny i urzadzenia moga
by¢ finansowane w 100 proc. wartosci,
zarowno w ztotowkach, jak i w euro.
Nie ma maksymalnej wartosci leasingu
czy pozyczki, finansowanie jest mozliwe
bez ograniczen.

Finansowanie mozna potaczy¢ z do-
tacja, mozliwe jest refinansowanie za-
kupionych maszyn. Obstuga umowy
odbywa si¢ przez internet.

Istnieje takze mozliwos¢ skorzystania
z finansowania w ramach programéw
wspolfinansowanych z Europejskim Fun-
duszem Inwestycyjnym, tj. InnovFIN
lub z lokalnymi funduszami porgcze-
niowymi.

Co wazne, harmonogram sptat mozna
dostosowac do whasnych potrzeb i moz-
liwosci. Firma oferuje tez specjalne pa-
kiety ubezpieczeniowe na leasingowane
maszyny czy urzadzenia. Warto o tym
pomysle¢, szczegodlnie w dzisiejszej
dobie czgstych kradziezy czy aktow
wandalizmu, ktore dotykaja takze ma-
szyn lesnych.

PKO Leasing nalezy do Grupy Ka-
pitatowej PKO Banku Polskiego. To
najwigksza instytucja finansowa wspie-
rajaca przedsigbiorcow w Polsce. Dzigki
temu sie¢ placowek jest gesta, a dostgp
do mobilnych doradcow tatwy. g

Opr. Andrzej Klim
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WB Leasing

Prezentacja

Andrze] Kiim

Leasing na miare Twoic

potrzeb

L easing 1o korzyscl
podatkowe, Pozwala
na dodatkowe
obnizenie kosztow
firmy

#72% pecjalistyczne maszyny lesne, jak

=%, np. harwestery, forwardery, har-
N wardery, skidery, mulezery czy
ciggniki do lasu sg bardzo drogie. Wiele
firm lesnych nie jest po prostu w stanie
udzwignac finansowego cigzaru zakupu
profesjonalnego sprzetu. Rozwigzaniem
jest oczywiscie leasing lub pozyczka
leasingowa. — Kazda forma finansowania
zakupu maszyny lesnej jest dobra pod
warunkiem, iz jest ona dostosowana
do prowadzonej formy ksiggowosci
w firmie oraz potrzeb klienta. Portfel
dostepnych produktéw finansowania ma-
szyn jest tak duzy, ze naszym klientom
zawsze staramy si¢ przedstawi¢ wady
i zalety kazdej z tych form tylko po to,
aby $wiadomie mogt podja¢ decyzje
0 sposobie finansowania — mowi Joanna
Jankowska z WB Leasing.

Decydujac si¢ na leasing mozna liczy¢
na znacznie szybsze zatatwienie kwestii
formalnych niz w przypadku kredytu
oraz nizsze oprocentowanie.

Leasing to takze duze korzysci podat-
kowe, pozwala na dodatkowe obnizenie
kosztow firmy. Oplaty z nim zwigzane,
w tym oplata wstepna, raty leasingowe

GAZETA LEéNA] 4/2018

sg kosztem uzyskania przychodu. Po-
mniejszaja podstawe opodatkowania
leasingobiorcy, a tym samym pozwalaja
,»Zaoszczedzi¢” na podatku dochodo-
wym.

WB Leasing wybiera dla swoich klien-
tow bezptatnie najkorzystniejsze ofer-
ty leasingu na rynku, dbajac przy tym
o0 optymalne rozwigzania podatkowe.

Dzigki bezptatnej oraz kompleksowej
obstudze, w tym takze posprzedazowej
klienci maja poczucie bezpieczefistwa
nie tylko w chwili zawierania umowy,
ale takze przez caly okres jej trwania. Za-
pewnia takze bezptatny dojazd do klienta
oraz zalatwienie wszelkich formalnosci
zwigzanych z uzyskaniem finansowania.

W ofercie WB Leasing znajduja si¢
elastyczne produkty leasingowe (le-
asing operacyjny, finansowy, zwrotny,
pozyczka leasingowa, pozyczka pod
dotacj¢ UE) umozliwiajace finansowanie
srodkow trwalych z udziatem wiasnym
i okresem obowigzywania umowy do-

stosowanym do potrzeb klientow. Sto-
sownie do oczekiwan dostosowany jest
tez harmonogram sptat rat leasingowych
(raty rowne, malejace czy sezonowe).

Finansowane jest do 100 proc. war-
tosci maszyny, optaty wstgpne juz od 0
proc., okres finansowania do 120 mie-
siecy, a leasingowane maszyny nie majg
ograniczen wiekowych.

Proces realizacji transakc;ji jest szyb-
ki dzigki uproszczonym procedurom,
czesto wystarczy tylko dowod osobisty.

Firma WB Leasing wspotpracuje
z czotowymi i do$wiadczonymi do-
stawcami maszyn lesnych na rynku
polskim, jak i zagranicznym. Dzieki
tej wspotpracy czgsto pomaga swoim
klientom w doborze odpowiedniej ma-
szyny, a takze w jej poszukiwaniu.

Jak podkresla firma, wieloletnie
doswiadczenie sprawia, ze nie boi si¢
trudnych wyzwan i nietypowych trans-
akcjipgd

Opr. Andrzej Klim




Prezentacja

Xleasing

Dobor maszyny
| finansowania

Starg maszyne mozna
oddac w rozliczeniu

@ Bg¥ leasing to duzy broker leasin-

248, gowy, ktory specjalizuje sig
1A% dMew leasingu maszyn i urzadzen
dla branzy lesnej. Dodatkowo faczy to
obecnie takze ze sprzedaza maszyn, da-
jac klientom kompleksowe rozwiazanie:
dobor maszyny i dobor finansowania
w jednym miejscu.

Firma powstata 10 lat temu. Zaczynata
od kilku 0s6b w jednym matym biurze
w Gdyni. Obecnie ma kilka oddziatow,
ktore zasiggiem obejmuja juz cata Pol-
ske. Kilkunastu handlowcow, dziaty
wsparcia, telemarketingu oraz sprzedazy
maszyn tworzg ponad trzydziestoosobo-
Wy, zgrany zespot pracownikow.

Rynek oferuje szereg mozliwosci
leasingu maszyn — cala sztuka polega
na tym, zeby madrze dopasowac narze-
dzia finansowania do aktualnych potrzeb
firmy, ktora kupuje konkretny sprzet
w konkretnym momencie swojej dzia-
talnosci operacyjnej. Doradzi¢ tu madrze
moze tylko firma z do§wiadczeniem,
ktora dzieki codziennym rozmowom
z klientami zna ich rzeczywiste pro-
blemy.

— Brak wiedzy branzowej i kierowanie
si¢ opinig np. sgsiada, a nie fachowca, to
czgsty btad 0sob wybierajacych leasing
—mowi Marek Smal, wiceprezes spotki
Xleasing. — Kolejny btad to leasingo-

Andrzei Kiim

Jedna z dostarczonych i sfinansowanych maszyn przez Xleasing. Z prawej Marek Smal

wanie maszyn na krotki okres, przez
co zwigksza si¢ miesigczne obcigzenie
1 obniza si¢ zdolnos¢ leasingowa w przy-
padku kolejnych zakupow. Czgstym
bledem jest rowniez wybor leasingu po-
lecanego przez dostawcg sprzetu, ktory
zazwyczaj jest drozszym rozwigzaniem
od dostgpnych na rynku — dodaje.
Firma Xleasing podkresla, ze banki z kto-
rymi wspOtpracuje sg starannie dobrane
tak, aby moc zaoferowa¢ mozliwie naj-
szerszy wachlarz rozwigzan. Dzieki temu
mozna w jednej firmie uzyskac¢ 0 proc.
oplaty wstepnej, leasing na 10 lat, a takze
sfinansowac starsze maszyny. To ostatnie
szczegOnie wyrdznia gdynska firme.
Przez 10 lat wspolpracy z firmami
lesnymi firma Xleasing zaobserwowata
duze zmiany $wiadomosci klientow i zu-
pehie inne podejscie do leasingu. Teraz
zulowcy zdecydowanie bardziej ufajg
instytucjom leasingowym. — W ostatnich
latach zmienit si¢ tez zakres przedmio-

tow leasingu. Duze maszyny lesne za-
stepuja mate przyczepy i traktory, coraz
bardziej popularne sg harwestery — mowi
Marek Smal.

Wigksze znaczenie dla klientow ma
tez szybkos¢ przyznawania oraz fatwosé
otrzymania leasingu. Przez lata nie zmie-
nifa si¢ natomiast stownos$¢ i terminowe
optacanie rat leasingowych przez firmy
lesne oraz fakt, ze wigkszos¢ klientow
wybiera finansowanie, ktore polecit im
ktos, kto juz z niego korzystat.

Tylko w zesztym roku 300 firm le-
$nych kupito maszyng za posrednictwem
Xleasing. Klienci moga liczy¢ na pomoc
w jej doborze i zaprzyjaznionych z fir-
mga serwisantow. Dodatkowymi atutami
jest to, ze mozna odda¢ starg maszyne
w rozliczeniu, a firma ma tez dostep do
ogromne;j ilosci czgsci uzywanych i opon
za granicg, ktore moze sprowadzi¢ na
zyczenie klienta g

Opr. Andrzej Klim
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acawoi 796 775 300

wejdz na: WWWI. xglelda pI

Rata: 3 150 PLN
210 000 PLN netto

.

Rok: 2008
Przebieg: 25 000 mth
Nr ogtoszenia: 32941

Harvester Prosilva 910

Rata: 4 410 PLN
- - 294 000 PLN netto
Rok: 2010

Przebieg: 14 263 mth
Nr ogtoszenia: 32945

Harvester Ponsse Ergo 6W

Rata: 4 644PLN
309 600 PLN netto

Rok: 2006
Przebieg: 19 000 mth
Nr ogtoszenia: 32948

Leasing maszyn 15-letnich 720 850 660

\-« -".

Rata: 3 150 PLN
210 000 PLN netto

Rok: 2003
Przebieg: 27 222 mth
Nr ogtoszenia: 32942

Harvester Prosilva 910

- :/"
T i
oy
Rata: 3 150 PLN

210 000 PLN netto

Rok: 2008
Przebieg: 15 981 mth
Nr ogtoszenia: 32946

Harvester John Deere 1170e

AN

]
£

s
2 Rata: 15 480 PLN

-« 1032 000 PLN netto

Rok: 2014
Przebieg: 3 800 mth
Nr ogtoszenia: 32925

«?‘

Rata: 8 505 PLN
567 000 PLN netto
Rok: 2014

Przebieg: 14 952 mth
Nr ogtoszenia: 32947

Forwarder Ponsse Wisent

Rata: 5353 PLN
356 900 PLN netto

Rok: 2008
Przebieg: 18 732 mth
Nr ogtoszenia: 32913

Forwarder Ponsse Buffalo

" Rata: 8 946 PLN
= 596 000 PLN netto
Rok: 2011

Przebieg: 11 400 mth
Nr ogtoszenia: 32944

portal dobrych maszyn

Forwarder Ponsse Buffalo 8W

fﬁh v'wm

A
Rata: 8 940 PLN

T 0
%1 596 000 PLN netto

Rok: 2011
Przebieg: 12 300 mth
Nr ogtoszenia: 32943

Forwarder Ponsse Elk

LR !
i SR e 41t

-
¢

€ 0 r
- ol X Rata: 7 353 PLN
‘d 490 200 PLN netto

Rok: 2012
Przebieg: 14 390 mth
Nr ogtoszenia: 32914

Forwarder John Deere 1110D

i

Sy ,,:-ia
g ENA 4 Rata: 4 648 PLN
.| 309900 PLN netto

Rok: 2006
Przebieg: 24 000 mth
Nr ogtoszenia: 32953
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